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A vida de um advogado ndo é s6 advogar. A
advocacia é apenas uma das vertentes do
advogado da era digital. Se vocé quer ter
notoriedade, maior alcance e mais clientes precisa
estar preparado para novas demandas que ndao
estdo nos tribunais. Eu aprendi isso. Depois que
passei a olhar a internet como principal fonte de
clientes deixei de ser uma advogada auténoma
para ter um escritorio de advocacia. E convido
vocé a fazer o mesmo se quiser fazer parte dessa
nova geracao do direito.

@pitadasdedireito

www.pitadasdedireito.com
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Quem nao é visto, nao é lembrado.
Quem nao esta na internet sera
esquecido. A parte boa disso é que,
nao é tarde para marcar presenca no
digital e mostrar ao mundo como
voce ajuda a fazer dele um lugar
melhor (nem que tenha que
processar alguns no caminho, rs)!
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Introducao

Depois de ler mais de 50 (cinquenta) livros sobre
marketing e fazer meia dizia de cursos sobre o tema,
comecando desde a minha (quase) formacgdo inicial em
gestdo em marketing em 2006, percebi que era a hora de
trazer ao mundo o meu conhecimento pratico que me
rendeu a prospeccao de 470 (quatrocentos e setenta)
clientes na advocacia (s6 no segundo semestre de 2022).
Esse nimero para o mundo "online" pode ser considerado
pequeno, mas, no mundo real, especialmente para um
escritério de advocacia: E muita gente. E 0 mesmo que
dizer que durante um ano e meio, durante todos dias do
ano atendemos Novos Clientes. Pessoas que procuraram o
escritério e entraram em contato para resolver seus
problemas juridicos.

Compartilhei alguns momentos da prospecgdo desses
clientes nos meus "stories" no Instagram e centenas de
seguidores vieram perguntar como isso era possivel?
Alguns até tentaram seguir meus passos, pois compartilho a
jornada e dou crédito aqueles que contribuiram para minha
evolucdo profissional, e entdo achando que teriam os
mesmos resultados investiram nestes eventos que
participei, mas nao tiveram os mesmos resultados. E a
resposta é simples: O marketing é uma ciéncia em evolucao
e constante transformacdo. E infelizmente, muitos cursos
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ensinam técnicas que, outrora até davam resultados, mas
hoje nao dao mais.
Além disso, muitos advogados que ja atingiram o

sucesso profissional, ensinam um marketing de qualidade,

mas nao sdo eles que fazem a magica acontecer. Ha
agéncias de marketing especializadas e contratadas com
esse propodsito que dido bons resultados. Mas, o
investimento é altissimo. E o retorno, nem sempre a
contento.
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Por isso, percebendo todas essas circunstancias no
mercado juridico e a necessidade de ajudar mais colegas
nessa parte da advocacia tao importante para a
sobrevivéncia do profissional resolvi escrever esse livro.
Vocé vai encontrar aqui a nogao necessaria para entender
essa seara imprescindivel para os negodcios juridicos da
atualidade. Para que possa usar o seu potencial na
conquista e prospeccao de novos clientes para seu
escritério de advocacia.

No entanto, antes de comecar gostaria de fazer algumas
observacoes. Se vocé é um advogado auténomo, abandone
essa ideia. Cologue em mente que vocé tem um escritério.
E ndo tem problema algum ter um escritério de uma pessoa
s6. E assim que se comeca. Se vocé tem parceiros ou ja tem
um escritério (com colaboradores e tudo mais) imagine
ampliar sua estrutura, implementar outras areas, atuar em
novos segmentos ou simplesmente aumentar a quantidade
de clientes na sua area principal/inica? Esse livio é um
convite para que vocé possa desenvolver as premissas
necessarias para ter satisfatérios resultados na sua
advocacia.

Também preciso alertar que, como todo manual exigi
que o leitor coloque em pratica o que aprendeu, pois o
conhecimento por si s6, sem aplicacdo ndo tem utilidade.
Se comprometa a colocar em pratica e veja a magica
acontecer no seu negdcio. Veja os honorarios entrando no
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